Thomas M. Rist, Ausbildung in chemisch-
analytischer Richtung. 1970 bis 1980 Ver-
kaufsleiter in einem renommierten Rohstoff-
Handelsunternehmen in Basel. Aufenthalte
im Fernen Osten und verschiedene tech-
nisch und betriebswirtschaftlich orientierte
Ausbildungsaufenthalte, speziell in London
und Oxford sowie ein ldngerer Aufenthalt in
den USA. 1983 Marketing- und Verkaufslei-
ter eines fUhrenden Unternehmen in der
Lubricant-Industry, 1985 in einer &hnlichen
Funktion in einem Fabrikationsunternehmen
von pharmazeutischen Analysengeréten.
1988 wurde RUst Marketingdirektor einer
bedeutenden Sportswarebrand, 1990 Ge-
samtleiter eines Textilunternehmens und
anschlieBend eines mittelstédndischen Pro-
duktionsunternehmens  fir  hochwertige
KonsumguUter. Seit 1992 wurde Thomas M.
RUst mit einem eigenen BUro unterneh-
mensberatend tatig. Dabei steht die ge-
samtheitliche Beratung fur die Entwicklung
und den Aufbau von neuen Unternehmens-
strategien und Betriebsstrukturen, in der
UnternehmensfUhrung, -organisation und -
planung in den Bereichen Marke-
ting/Verkauf im Vordergrund. Ein wesentli-
cher Schwerpunkt liegt im Database Mao-
nagement. Diese unternehmensberatende
Tatigkeit fuhrt verschiedentlich zu Betriebs-
sanierungen und zur Betreuung von Jung-
unternehmen u.a. im Bereich operationeller
Unternehmensfinanzierung (Angle Money)
und entsprechendem Controlling. In Zu-
sammenhang mit einer Betriebssanierung
Ubernahm Thomas M. RUst Im Jahr 2000 die
Firma Agreta AG, ein Installations- & PrUf-
unternehnmen im Bereich techn. Gase
(LPG), Druckbehdltern und Armaturenrevi-
sionen. 2017 wurde Agreta im Sinne eines
MBO in neue H&nde Ubergeben. Seit die-
sem Zeitpunkt konzentrieren sich die Aktivi-
tadten von RUst wieder auf seine Stammfir-
ma DMC, Data Management & Consulting.



